
マーケティングのご提案資料
WEBマーケティング・SNSマーケティング



Webサイトを作っただけで 
放置してませんか？



強いホームページを作るには？

ホームページを作る ホームページを成長させる ホームページの改良、メンテ

ウェブサイト制作 

自社のことをネット上で 
知ってもらう為の最初に 
必要なウェブ制作 
これがないと始まらない

マーケティング 

SEOコンテンツマーケや広告 
マーケが主流。 
ただサイトがあるだけでは認 
知や集客にならず、生きる自 
社サイトとして必要

ウェブサイト改良 

トップ画像変更やページ追加な 
どの装備変更や改良。 
時代や自社の押し出したいもの 
を適時改良。顧客ニーズに答え 
た、より見やすいサイトの構築 
に必要。

↑ここの話しです



WEBの活用の仕方が分からない人の、課題を解決したい。

HPはあるけど売上に 
繋がらない！

集客できるHPが欲しい

HPあるだけ状態

事業で忙しい 
個人事業主様

マーケティング担当が 
いない中小企業様

HPを活用して 
売上を上げたい

HPのアクセスを 
増やしたい

HP改善の分かりやすい 
アドバイスが欲しい方



気になるワード→検索→行動

スマホ普及前

口コミ

新聞・雑誌

現代

検索

SNSで発見
発見→興味→行動

アナログ デジタル

現代人の行動～情報収集～



自社ホームページ 集客・顧客獲得

ホームページを強化することによって、自社が欲しい顧客を獲得出来る 
担当企業では、集客が30倍増加！

Webのポテンシャル



1位：28.5% 
2位：15.7% 
3位：11.0% 
4位：8.0% 
5位：7.2% 
6位：5.1% 
7位：4.0% 
8位：3.2% 
9位：2.8% 
10位：2.5%

検索したときに自社ページが 
上位表示されることが大事

検索順位別クリック率

例えば「大阪　ケーキ」と検索したときに、一番上に表示される店が一番集客しやすい環境。 
この検索上位(SEO)にするための戦略が実現します。

ホームページの強さが大事(SEO)



事例

1日1万人以上がホームページへ訪問！ 
最大2万人/日を実現。 

4ヶ月前比で30倍以上の 
PV数、UU数を実現！

サイト訪問者数：403人→12,340人

建築会社のホームページ 
お問い合わせを30件目標に運用→80件達成



　　　Step.1　アクセス数を増やす
お客さまを増やすために、まずはサイトへのアクセス数を増やします。 
自社が得たいお客さまが検索されるワードをもとに、 
コンテンツマーケティングを行っていきます。

　　　Step.2　コンバージョンを増やす
アクセス数が上がったら、訪問者を集客をするための導線を作ります。 
サイトの訪問者が自社の顧客となるようなサイトの 
ディレクションを行います。検索で情報収集している「潜在顧客」を 
自社の問い合わせ、集客に繋げる導線作りとなります。

　　　Step.3　売上を増やす（収益化）

サイト訪問者の集客データが蓄積されたら、より見込み客となる 
ようなお客様をセグメントし、効率の良いコンテンツ充実、 
コンバージョン増加を実現します。

マーケティング 
提案

WEB集客提案

ターゲット選定 
市場調査 
他社調査 
事業戦略

内部SEO 
外部SEO 

コンテンツ強化

ウェブマーケティングの強みと魅力



サイト分析 対策方針決定 コンテンツ制作 レポート作成・送付

・ドメインの強さ 
・アクセス数の増減 
・サイト関連調査

・競合他社分析 
・月間SEOワード選定 
・見込み目標数決定

・SEOライティング 
・有料画像選定 
・投稿 
・リライティング

・今月のサイトの動向 
・テックマーケ独自の 
　データレポート

ただ助言するだけのコンサルティングではなく、事業を共に成長させるパートナーとして手を動かします。

ウェブマーケティングSEO対策～1ヶ月の流れ～



ウェブサイトの修正・改良も行います。

ホームページを作る ホームページを成長させる ホームページの改良、メンテナンス

ウェブサイト制作 

自社のことをネット上で 
知ってもらう為の最初に 
必要なウェブ制作 
これがないと始まらない

マーケティング 

SEOコンテンツマーケや広告 
マーケが主流。 
ただサイトがあるだけでは認 
知や集客にならず、生きる自 
社サイトとして必要

ウェブサイト改良 

トップ画像変更やページ追加な 
どの装備変更や改良。 
時代や自社の押し出したいもの 
を適時改良。顧客ニーズに答え 
た、より見やすいサイトの構築 
に必要。



スタートプラン：2pt 
└WEBサイトの運用をスタートしていきたい。月に小さな修正やコンテンツ追加が1回くらいある。 

スタンダード：4pt 
└月に2~4回くらいコンテンツ追加や更新がある。 

プロプラン：8pt 
└イベントを多く開催していてHP更新が頻繁にある企業様向け。 

修正・追加の頻度に合わせてプランを組める！

Webサイトをよく更新する方から、小さな修正が月1の方まで対応可能です。



WEBマーケティング【プラン別料金表】

プラン 料金 内容

スタータープラン 
～コツコツゆっくり～ ¥105,000/月(税別)

・内部SEO調査 
・サイトキーワード調査 

・SEOライティング(月5記事) 
・有料画像選定(商用利用可) 
・報告レポート作成 
Web修正・追加2pt分 

スタンダード 
～着実にHPを強くしていきたい～ ¥210,000/月(税別)

・内部SEO調査 
・サイトキーワード調査 

・SEOライティング(月10記事) 
・有料画像選定(商用利用可) 
・報告レポート作成 
Web修正・追加4pt 

プロプラン 
～HPの強化を素早く 
全部任せたい～

¥320,000/月(税別)

・内部SEO調査 
・サイトキーワード調査 

・SEOライティング(月15記事) 
・有料画像選定(商用利用可) 
・報告レポート作成 
Web修正・追加8pt



SNS運用サポート紹介



Instagram運用サポート TikTok運用サポート

メリット

特徴 国内のアクティブユーザー数が 
3,300万人の巨大SNS

認知獲得や顧客獲得の初速がダントツ 
アクティブユーザー数950万人のSNS

文章では伝わりきらない 
ビジュアルやクリエイティブを 
表現し、集客ができる。

他SNSよりも顧客転換率が高い。 
興味を持ったらすぐにファン化しやすい。


